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El desafio: brecha de implementacion




Cerrando la brecha de implementacion

De la planificacion estratégica a la planificacion de inversiones
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Cerrando la brecha de implementacion de ODS6 Annual Spending in the Water Sector

$164.6 billion @
Brecha de financiamiento

CEPARL

1% 5.9% 6.9% 85.5%

SOE ODA Public Spending

Public spending makes up about 85.5% of the spending in the water sector. The private sector constitutes
less than 2 percent.

Brechas
* EN el mundo la inversion anual de USD 164.6 mil THE PUBLIC SECTOR DOMINATES SPENDING ON WATER
millones r oy =
e El gasto publico representa un 85.5% del total $140_.7 b_ll_llon $9.8 billion
Annual Public Spending in Water :
o 7 f - 0
e Menos del 2% de la inversion procede del sector 0.5% =
privado Total GDP $12.9 billion . ‘
: 90.9 billion - .
PRI s e EAP constitutes a | 0.6% , \. — |
e En el mundo, el gasto publico hidrica es de it ol - pabiéspencing _05% [ s
. o in water at $90.9 billion. MENA - $7.0 bill =N 20
aproximadamente 0,5 % de PIBy en ALC es de o @ $70%ilion EAP
. _ C 0, 3
0.3% del PIB regional. | ‘| B =
: ., . - ~ s52billion 4
e Brecha de ejecucion: 28% de los recursos no se L& S
gasta, queda sin implementarse 5149 bilion ISSA
e Reformas integrales necesarias ,




Parte 2

Evolucion de la Arquitectura Financiera
Global




VISIén SIStémlca Instrumentos

Fortalecimiento

e taacliades Planificacion y Regulacion y Fiscales y
P coordinacién gobernanza presupuestarios
TOPP
Fortalecimiento de Practicas de Coordinacién Regulaciones y Reguléc.ién f’e Estrategias de Asignacién de
capacidades Planificacién de intarsactorial Politicas y su la Participacion Adquisicién Presupuesto al
institucionales Inversiones aplicacién del Sector Publica Sector Agua

Privado

]
Factores Externos =— =— = —-— - e e 72 - —/ =) Resultados de Interés
|

Capacidad de Solidez de la Eficacia de los )
_ |:> preparar gobernanza arreglos de Inversion Inversion I Acceso a servicios de Agua
I inversiones del agua implementacion privada en publica en y Saneamiento (6.1 to 6.2)
seguridad seguridad
I Demanda de

Calidad de agua (6.3, 6.4)

Riesgo
percibido

e Y’ﬂ‘x
Y =

valoracién Capacidad de

I Variabilidad en aeonbmica transaccion Redes de - N
::: patrones de
_ precipitacion del agua Lzl de o Eficiencia en el uso del

(incl. condicién y

I llencia) agua (6.4)
r \ — resiliencia
Calidad de . g
i ivil Grado d
Demandas de la sociedad civil :> rado de gestion de los
L J recuperacion )
I dicastos activos de
( ) Infraestructura
Mercado de Capitales y l
reguladones delsector | () Disponibilidad R Calidad en la ( ‘
| ] I Calidad (e de agua prestacion de Estrés hidrico (6.4)
Impacto) de las servicios
i ] Inversiones - J
Esténdarepsr C:Sodel sector [:> I
i - N
Resiliencia a eventos
r N Inversién Capacidad de
( extremos (sequias e
Gobernanza multilateral :>I volamenes de en SbN Regulacion de iriind oo
retiso de agua Ecoittarmat inundaciones)
\ ) )
I (resiliencia sistémica) -




Factores Externos

( ™

Factores Externos

Demograficos y ambientales, presiones
sobre el sistema:

Crecimiento poblacional

Financieros y de gobernanza, o
I_’)ueva_slreglas del juego para la Urbanizacién
inversion . < )

Crecimiento poblacional - mayor
demanda de servicios e
infraestructura.

Urbanizacion aceleraday
desordenada = brechas de cobertura
y calidad

Cambio climatico - sequias,
inundaciones y mayor incertidumbre
en la planificacion

Pérdida de biodiversidad >
debilitamiento de ecosistemas y
servicios ambientales

Demandas sociales - acceso
equitativo y justicia ambiental

Regulaciones financieras
globales - Taxonomia de la UE,
criterios de riesgo climatico

Estandares ASG privados -
presion de inversionistas

Gobernanza multilateral -
crisis transfronterizas,
requieren cooperacion regional.

Oportunidades y riesgos -
avances con marcos ASG (Brasil,
Chile, México), pero persisten
barreras regulatorias

Cambio climatico

Pérdida de biodiversidad

Demandas de la sociedad civil

Mercado de Capitalesy
regulaciones del sector
financiero

Estandares ASG del sector
privado

Gobernanza multilateral




Instrumentos

Fortalecimiento

. Planificacién Regulacion
de capacidades coordinaciény oiernanzg
TOPP 8
Fortalecimiento de Practicas de T Regulaciones y Regul;.ac.ién fj,e
capacidades Planificacién de . Politicas y su la Participacion
o . Intersectorial B del Sector
institucionales Inversiones aplicacion

Privado

Fortalecimiento de capacidades TOPP
Planificacion y coordinacion
Regulacion y gobernanza

Fiscales y presupuestarios

Fiscales y
presupuestarios

Estrategias de Asignacion de
Adquisicion Presupuesto al
Publica Sector Agua



Tendencias, oportunidades vy arreglos de
implementacion emergentes

Tendencias emergentes

Oportunidades emergentes para el sector

-

Asistencia al Desarrollo
basada en Resultados

Financiacién Climatica y
para la Biodiversidad

Creciente mercado de
inversion de impacto

Financiamiento Mixto

Vehiculos de Inversiéon
de impacto

7

Financiamiento
Climatico y Verde

Accién colectiva (Water
Stewardship) Sector

Privado

Nuevos paradigmas de
crecimiento econémico:
Economia Circular

Economia Circular y
Digitalizacién

Inversiones
Multipropésito Nexo
WEF y Clima-Agua-
Naturaleza

Nuevos modelos de
participacion e inversion
privada en la gestion de

bienes publicos

Y @

Arreglos de implementacion

Y G N

Contratos basados en
desempefio (PBC)

Instrumentos y vehiculos
de financiamiento

Asociaciones Publico-
Privadas- Filantropia

Modelos de negocio y
recuperacién de costos




Mecanismos y puntos de apalancamiento
e L i e e e e e s s s 7/— — T/— =) Resultados de Interés

I Capacidad de Solidez de la Eficacia de los By By I ( )
preparar gobernanza arreglos de Inyer5|on Ir]ve.rsmn Acceso a servicios de Agua
I inversiones del agua implementacién privada en pablica en /Sansaimisito (6.1%6 6.2)
seguridad seguridad I
- N Y hidrica hidrica - .
I Demanda de v‘\ I ( )
agua , Calidad de agua (6.3, 6.4)
I L J V’ Riesgo
r Y Grado de q percibido i . ) I . )
. valoracion Costos de Capacidad de
I — econdémica Redes de e -
A —— del agua Infraestructura = Eficiencia en el uso del
(incl. condicion y agua (6.4)
I . . resiliencia) L )
Calidad de L ) |
Grado de 21z
o gestion de los
recuperacion )
I activos de
de costos I
N Infraestructura
f Disponibilidad R Calidad en la ( )
Calidad (e de agua prestacion de Estrés hidrico (6.4)
I Impacto) de las servicios
Inversiones 4 Agua no . ’
I L ) R contabilizada
( ) : esiliencia a eventos
I . Inversion Capacidad de p
Volimenes de = extremos (sequias e
. en SbN Regulacion de I . :
retso de agua Ecosi inundaciones)
cosistemas
I (resiliencia sistémica) 2 2
: I
- | | | | m— | | | | | | == | L ____| | | | | | |



Fortaleciendo capacidades

e Acceder a oportunidades en la inversion de

impacto y nuevas fuentes de fondos

TECNICAS OPERTIVAS

e Desarrollar el caso de inversidon completo

* Ingenieria de incentivos - arreglos de

POLITICAS PROSPECTIVAS

implementacion robustos y contratos

basados en desempeno
e Analisis de sistemas: teoria del cambio y el

caso estratégico para la inversidon propuesta

e Sostenibilidad financiera

Capacidad local de estructurar proyectos NEXUS transformadores con una
clara racionalidad CLIMA-BIODIVERSIDAD-AGUA



Parte 3

Inversion de Impacto y
Mecanismos Financieros Emergentes
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Oportunidades emergentes de financiamiento

Hay una desconexion entre la oferta de financimiento
(las expectativas de los inversionistas de impacto) y
las necesidades locales

Sector financiero Tendencias en inversiones
= ASG & financiacion de de impacto:

impacto = Resiliencia = continuidad de
= Financiacion basada en negocios

resultados = Sector privado como

= Blended finance inversionista estratégico

= TCFDy TNFD

Términos emergentes:
= Positivo - Naturaleza

= Positivo - Agua

= Net-zero

= Regeneracion

Proyectos mosaico
son el futuro

Certificados de )
Reuso de Agua Bancos de Habitat
Tratada Obras por
' impuestos ——
Creditos de FondosdeAgua |~/ Pagos por
Biodiversidad e ) Servicios
~N Bonos Azules \_ Ecosistémicos
Bonos Bonos de G )
"Rinoceronte" resiliencia \ Banca de
Bonos Climaticos Mitigacién
(e
—
Créditos de Agua Bonos de Impacto | s Creditos d
— Social Bonos Verdes Fedios ce
T Carbono
Creditos de D —
Carbono (suelos) (" Esquemasde ) [~ — )\
Bonos dg Impacto q Project Finance
A Garantiasl D Ambiental Seguros para (APPS)
\_ Ecosistemas )
basadas en
politicas para la Mecanismode | [~ .
conservacion de Beneficios de o Segu’l;o's Canjes fe dTUda
; aramétricos por naturaleza
| la naturaleza J Adaptacion (AfDB)/ _ ) @ )
Nasciente Grado de madurez del mecanismo Demostrado

Instrumentos financieros innovadores para financiar adaptacion y seguridad hidrica

Fuente Adaptado de Altamirano 2021, pagina 100.

Contratos basados en desempeiio

Fuente: Adaptado de Leveraging Private Sector Investments in Adaptation: The

Evolving Role of Climate Finance in Enabling a Paradigm Shift. Climate Markets and

Investors Association (Altamirano 2021)


https://www.cmia.net/wp-content/uploads/2021/07/PrivateSectorAdaptation_AltamiranoMA_July2021-compressed.pdf

.i,p FIHAN
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Blended Finance

Uso estratégico de fondos filantropicos y publicos (concesional) ‘w e

para movilizar capital privado (comercial) hacia mercados N
emergentes y de frontera PUBLIC  INVESTMENT

“‘ I‘ INVESTMENT MOBILISED
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Proporcion Magnitud
(en miles de
millones

Blended Finance %

Baja representacion 4%
19%

Dentro de transacciones 5:lgualdad o= T llcie 22
C| I mética ‘ 6: Agua Limpia y Saneamiento
7: ENergia mocyuimee o Mo
Mercado histérico de Gentamingnie — >6% 23
. 8: Trabajo Decente y Crecimiento
proyectos de infraestructura Econémico 60% 26

de agua 9: Industria, Innovacion e
Infraestructura 26% 15

* 173 inversionistas :)L*z?:;:::sde 2 " ;
° i i 11: iudades y Comunidades
262 inversiones awn

. . 12: Produccidon y Consumo
 USS 8 miles de millones B eooreatlas 9% ,

e USS 28 millones- tamafio iz ey e o .
[ . O
pro medio 15: Vida de Ecosistemas Terrestres 7% 1

16: Paz, Justicia e Instituciones

Sélidas 0% 0
17: Alianzas para Lograr los

Objetivos 100% 39

Fuente: Convergence, Blended Finance for Water, 2023



Tipos y tamahos de transacciones

Blended Finance para Infraestructura de Agua

Frecuencia por Regién - .
Tamano de las transacciones

>1,000M
500-1,000M

250-500M

100-250M

Oriente Medio y Norte de Africa 50-100M

) 10-25M
Africa Subsahariana

5-10M

o

]
[ a4 ]
I
|
——
]
Asia Orientaly el Pacifico O 2550 I
I
S -1
]
2 4 6 8 10 12 14
I

<5M
= NUmero de transacciones

Fuente: Convergence, Blended Finance for Water, 2023
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Preparacion de proyectos:
Marco de Financiacion para la
Seguridad Hidrica
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ESTRATEGICO

MARCO DE FINANCIAMIENTO 48s la necesidad

de un cambio y
una inversion

PARA LA SEGURIDAD HIDRICA convincente?

GESTION

¢Optimiza la
opcion escogida
el valor pUblico
creado?

¢Como se lograra

implementar con
éxito la

propuesta?

1. Transaccion —caracteristicas
técnicas y financieras

2. Nivel de servicio todo el ciclo de
vida

3. Marco institucional incentivos y
fortalezas del sector PUblico,
Privado y Comunidad

COMERCIAL

¢Es el proyecto

(deal) alcanzable
y afractivo para

el mercado?

FINANCIERO

¢Es la propuesta

de gasto
asequible?

Fuente: Altamirano, M. A. (2019). Hvbri reen-gr

water ri r ies: a blen
finance approach for implementation at scale. Fifth meeting of the Roundtable on Financing

Water, Regional Meeting Asia Manila, OECD



https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf
https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf

Fuentes de fondos vs. Financiacion

Fondos =3 T's Financiacidon = pagar de regreso
= Movilizacion de recursos nacionales- ﬂ IFI's préstamos a gobiernos
Taxes (Impuestos) o
_ , . = |nversionistas
= Usuario/ contaminador paga- Tarifas S Institucionales
= Rfl- Recursos a cambio de infraestructuras .Q_) = Emisién de bonos
‘Transferencias (subsidios) — = CAT -Catastroficos
= Fondos climaticos(GCF, CIF, AF) Resiliencia
Verdes, climaticos
= ODA - cooperacion oficial para el . .
de<arrollo Préstamos concesionales
& P ,(\ (IFCIIC)
Q“len? QQ\ 7, = |nversiones de mpacto
= Mercados de capital

= S
Desempeno g " Préstamos a bancos
en la entrega = %cggger;tlvos/ project

del servicio B apps

20



Fase 1: caso estratégico-
Teoria de Cambio “Zooming
out” -

RAINFALL LANDSLIDES

EVENTS

o Como la inversion propuesta

puede permitir un cambio WATER SUPPLY 5{ o

/\\+ VICIOUS CIRCLE K
sistémico en el paradigma FINANCIAL +/
S VICIOUS CIRCLE
° 'A‘I’B
de desarrollo econémico? FLOOD REER e
R CANALISATION (km2) v ‘“""’

o El agua como motor del R / ‘\

desarrollo : o

.,,‘;';'," URBANISATION e
SEA upsm VICIOUS CIRCLE RATE
LEVEL (pplfyear) (mm/hfm2)

cumare L COYw
CHANGE

i N - St
PAVED &
ARER UpSTREAM ey
T a (km2) t::;:::s
Fuente: Semarang, steps to Inclusive Growth. \\ater as | everage. |

UREBAN
GROWTH



Fase 1: Caso Estratégico + Econormc .

o De circulo vicioso a virtuoso

o Agua + Ecosistemas
dirigen Desarrollo en
sinergia

o miultiples beneficiarios =
multiples fuentes de
financiamiento

o Y complejidad
contractual!

INDUSTRIA
ACTIVITH ES

FEEDING THE
INDUSTRY

FLOOD AREA

MICRO- (kmg
INTERVENTIONS -

RECHANNELING
THECITY

SPONGY
MOUNTAIN
TERRACE

INFILTRATION
RATE
{mmihim3)

RECHARGING
THE AQUIFER

Graph: The five concepts and their impact on the water management system and
nclusive & resilient econormic growth

Fuente: Semarang, steps to Inclusive Growth. Water as Leverage. 2019.



Caso estrategico Metapan

Barcaza \
b
Volimen de
ninfaretirada
Vold mecdnicamente | T ~ _ Saludy
SN ; Cobertura S . calidad de
de |OdOS Mejorador de ~ Ca“dad vida
e suelo \ vegetal en > TS
tratados plplantaciones Riberas Vi, de agua
§ N Aporte de ~
nutrientes » N (Iagu na)
arrastrado por N\ - - +
i escorrentiade N\ ZA-’ Biodiversidad
laderas + Concentracion N Flui acuatica
; ujo de
Voltimen de + deenr;:tlgzzzs ~ + Bio:-nasa (fauna y flora)
agua para Voltmen de / % [} N
i Conexiones i i
. _—> reusoen ..y fertilizantes i \ Ninfa Profundidad
agricultura inorganicos residuales que ) + ~» delalaguna :
Cobertura del /) llegana 'Z "’dE“"a Porcentaje A Capacidad
alcantarillado K “:::c:s e P icoacIon de |? laguna de ‘
sanitario (%) il dapdana cubierto de + g.eneraaé.n
Planificacion pararemover —/ ninfa hidroléctrica
PTAR de urbana _/ la ninfa lnadenua \ +
Metapan e - Voltimen
de aguas + Vertidos AN — Ra::Tcmn
_—> residuales domésticos olar Elti
Concentracion ujo de
Poblacién i enerado sin tratar § X
g (m3/d) +, de oxigeno s Tasa de Biomasa
+ Nro. de plantas - 2 muerte _—" Peces
\_’ PTARen = d e peces
funcionamiento \ X Porcentaje }\ L Zrollferacdlon J B Fotosintesis
\_) de aguas i S £:2ancucos de algas =S
residuales > SHrGEEiEe Namero de
i tratadas \ Poblaciéon —)» familias que
=== dependen de
Grado de Sensibilizacion < & peces e pescal
" artesana
s apllca|cc¢‘).n6 de AESIES \_) Planctén
aprovechamiento Producciéon regulacion poblacién
demetano T~ de vertidos ) 57
* i . Capacidad Namero de
~— energias Calidad de libre
renovables

familias que

estética \’megacy |::§3§3|_§2::s
Fuente: Guia de Financiamiento de la Seguridad Hidrica en ALC (Forthcoming). Elaboracion propia, mediante un ejercicio de
modelacion colaborativa facilitado con actores involucrados en el desarrollo y la implementacion de la PTAR de Metapan



Fase 2: Caso Comercial y Financiero - “Zooming
inll
Pertil de flujo de caja y de riesgo

1.3 Strategic: Cascade measure, function, and levels of service Click instructions here
) ) Level of Service
o Jerarquia de funcionesy Measure Functions service kPl | BaU | Solution
Measure 1 Service 1 SMART # #
servicios (infra-NBS) ———— '*
y Functionl ———— 7, | Service 2 SMART # #
[] [ ] [ ] =
O vael de servicio Measure 2 Service 3 SMART | # #

(infra-trad) =<

o Riesgo - para la s Function 2 ~ Serviced | SMART | # #
funcionalidad en toda la
Measure 3 Service 5 SMART # #
V|da L,Jt” {soft-measure) - __ -
T Function3 ————-————- + | Service 6 SMART # #
© COStOS d € tOdO e| C|C|O Representation (map) of the BaU Representation (map) of the solution

de vida

Management BC = capacidad de adquirir y manejar los activos creados (O&M)




MARCO DE
FINANCIAMIENTO

elementos principales

1. Modo de gobernanza

2.  Estrategia generacion de
fondos

3. Estrategia de financiacion

4.  Estrategia de adquisiciones

1. Definir modo de gobernanza

Servicios- tipo de bien econémico

EXCLUIBLE o NO-EXCLUIBLE

bienes privados recursos de uso

agua para pro cesos comun
RIVAL industriales y de lagos y rios
mineria

bienes publicos
reduccion del riesgo

bienes de un club
vias navega bles

NO- de inunda ciones,

RIVAL provision de espacios
publicos de alta
calidad

3. Desarrollar estrategia de finandacion

Inversiones
directas de
compaiiias

Bancos de Habitat

Vehiculos
colectivos de
inversion (fondos
de agua)

Obras por

impuestos

Creditos de

Pagos por

Biodiversidad Servicios
Bonos Azules Ecosistémicos
Bonos de
Bonos resiliencia
"Rinocerante” Banca de

Mitigacion

Creditos de Agua Bonos de Impacto

Social Creditos de

Carbono

Creditos de

Carbono (suelos)

Esquemas para

i

/ Garantias
basadas en
politicas para la
conservacién de

s/

Bonos de Impacto
Ambiental

Asegurar
Ecosistemas

Project Finance
(APPs)

Canjes de deuda

.

Mecanismo de

Beneficios de SegL{rqs
Adaptacion (AfDE) Parameétricos

\\ la naturaleza por naturaleza

Nasciente Grado de madurez del mecanismo Demostrado

Fuente: Adaptado de Altamirano, M. A. (2019)

{=2]
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— c
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2. Desarrollar estrategia de generacion de fondos

brechade
brecha de financiacién
fuentes de
fondo
tarifas
tarifas
impuestos
impuestos

transferencias
transferencias

4.Desarrollar estrategia de adquisidones

Alcance del contrato

Qmake available

Incentivos financieros

grado de transferencia de riesgo/ poder del incentivo

D dun 2 3 % o A Lo o
S &5 & ¢ § & £53%
< O S) s -~ v..CD_;S
¥ & N A § < &L =0
E S o & & & &y &3
=~ ¥ § & ) §Q &3
& = I S P O O
s & § 3 <&
S Y 9 g
0 ©

!

Incentivos en licitacion


https://www.oecd.org/water/Session3b.Hybrid_(green-gray)_water_security_strategies.pdf

Ruta para la preparacion de portafolios de inversiones

ETAPA |

Definir la estrategia
preferida y los
grupos de proyectos

(plan)

%
//numml;,,
2

s

( )
° ( Alcance del proyecto ’

Jerarquia de funciones
y niveles de servicio

Va
0 SCBA cualitativo \
@ { SCBA cuantitativo )

30

(cadenas de valor)

7

Dolor y beneficios

.

Niveles de servicio (a lo ) _>°
largo del tiempo)

Definir el modo de
gobernanza (proyecto
o cluster)

Definir la estrategia
de fuentes de fondeo
(proyecto o cluster)

Definir la estrategia
de financiacién
(proyecto o cluster)

‘Illllllllllll
‘IIIIIIIIIIIII

Flujos de ingresos
(cualitativo)

Flujos de ingresos

@

(cuantitativo)

-

A4

Caracterizacion de las
transacciones

Lo

Decision de fabricar o

Definir la estrategia de

contratacién (proyecto
o cluster)

Estrategia de
implementacion

Objetivos de proceso
de contratacion y
condiciones limite

Modelo de provisién y

comprar (make-or-buy) /|

Perfil de riesgo
( Sondeo del mercado )

7

LLCA cualitativo

financiacion

.

ETAPA I

Arreglos de
implementacién
(contractual y
financiero)

.

Leyenda

Etapa

@ Perfil de flujo de caja * @ ‘

Q LCCA cuantitativo | Q

Déficit de viabilidad

financiera

Estratggla de
financiacién

Decision

Actividad - caso estratégico

Actividad - caso econémico
Actividad - caso comercial
Actividad - caso financiero
Actividad - caso de gestion

Actividad - entorno favorable

Condiciones
favorables en el

entorno institucional

Intereses, actores a
favor y en contra del
nravartn

Niveles de capacidad y
capital social

Rol y cobertura de los
esquemas de seguros

Inventario de fuentes

de fondeo y
financiacién

Entorno Propicio




Recomendaciones

Alinear las estrategias de planificacion y financiamiento con
las tendencias globales, integrando criterios ASG y
compromisos climaticos

Considerar los criterios de implementacion y aprovechar el
conocimiento del sector privado desde fases tempranas del
ciclo deinversion

Fortalecer los tres puntos de apalancamiento clave: la
capacidad de preparar inversiones, la solidez de la
gobernanza del agua y la eficacia de los arreglos de
implementacion.

Aprovechar mecanismos financieros innovadores, como
blended finance, bonos tematicos y contratos basados en
desempeiio, para movilizar capital privado y de impacto
hacia el sector hidrico.

Fortalecer las capacidades institucionales para fomentar y
disefar asociaciones publico-privadas y con la sociedad civil,
incorporando capital filantrépico y promoviendo esquemas
colaborativos que alineen incentivos hacia la sostenibilidad
de largo plazo.




Introduccion a las mesas redondas
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Mesas Redonda 1: Inversidon de impacto y mecanismos de
financiamiento basados en resultados

Presentar mecanismos financieros
emergentes que movilicen recursos
hacia la seguridad hidrica y

Sostenibilidad financiera en el largo
plazo.

Casos pioneros de blended finance y
mecanismos basados en desempeno

Sinergia entre objetivos de
adaptacion climatica, biodiversidad y
seguridad hidrica

K

Permiten apalancar inversion de
impacto desde el sector privado.

» " *'

.' - l*"‘,..o.
!



Mesas Redonda 2: Mesa Redonda 2: Alianzas
innovadoras para la accion colectiva

Barreras que limitan la
inversion privada en
seguridad hidrica:
altos costos de transaccion
riesgos de transicion
limitada capacidad local

Alianzas entre actores
lobales y locales, y a lo
argo de las cadenas de valor

Acelera.n Ia curva de
aprendizaje para

Estructurar proyectos con
enfoque de nexo y blended
finance



Mesas Redonda 3: REPENSANDO la planificacion e
identificacion de inversiones

Innovaciones emergentes etapas tempranas del
ciclo de inversion,

-
. S 1T
Generar mayor valor e impacto, contextos de cLITE
recursos publicos limitados. ﬁ-t j

casos y enfoques innovadores
planificacion territorial

desarrollo de infraestructura hidrica
resiliente

inversiones multipropdsito
plataformas de preparacion de proyectos

Innovaciones en los procesos de planificacion
de inversiones, que facilitan la adopcion de
alianzas y mecanismos de financiamiento
innovadores
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