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¢,Por qué comercian los paises? ¢Las
negociaciones comerciales inciden en la
politica social?

2. Patrones de especializacidén emergentes

a. Las Cadenas Globales de Valor
b. El comercio en tareas



Introduccion

En los ultimos afnos el comercio de insumos intermedios se
ha intensificado de forma exponencial (mas de la mitad de
las importaciones mundiales de manufacturas son bienes
Intermedios y mas del 70% de los servicios mundiales son
servicios intermedios)

¢Estas ideas basicas sobre las ganancias del comercio
todavia se aplican en un nuevo escenario comercial, donde
las Cadenas de Valor Global (GVCs) son cada vez mas
Importantes?

Para examinar esta pregunta, primero ampliaremos el
modelo de Ricardo incluyendo eleccion tecnologica para
luego analizar en particular las caracteristicas GVCs.




Modelo de Ricardo-Sraffa-
Samuelson (2001)

Autarquia
* Modelo basico:
Flores Computadores
Ecuador 1/2 2 §
USA 2 1/2 '§
=
>
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Existe solo un trabajador en cada pais: s \
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Modelo de Ricardo-Sraffa-
Samuelson (2001)

Apertura Comercial Bienes Finales
« En un modelo de Ricardo

Tradicional A
Flores Computadores

Ecuador 1/2 2
USA 2 1/2

Computadores

Existe solo un trabajador en cada pais:
LE'::.' —_ LU.‘E-'A — 1

Con la apertura comercial los dos paises
se benefician y al mismo tiempo se

especializan

\\,& Flores
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Modelo de Ricardo-Sraffa-
Samuelson (2001)

* En un modelo con bienes

Intermedios Apertura Comercial Bienes Intermedios
Flores Computadores *
Ecuador 1/2 2 Produccidon Neta

USA 2 1/2

Existe solo un trabajador en cada pais:
[Ec = JUsA — 1
Ademas supongamos que hay unatecnologia
alternativa de produccion:
* Ecuador puede producir una flor mas usando
1/8de Ly 1/4 de Computadores
* USA puede producir un computador usando 1/8
de Ly 1/4 de Flores
I resyi!%q)o es la especializacion de ambas economias

Computadores

Producciéon Bruta

[

p&’\[\wé\ una produccion y un consumo mas alto Flores
NS4
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Cadenas de Valor Global (GVCs)

* Las Cadenas de Valor Global son una compleja red
Interconectada de actividades econdmicas que involucran:

— Comercio de Bienes

— Comercio de Servicios

— |nversiones

— Movimiento de ideas

— Movimiento de Personas

« Una Cadena generalmente esta compuesta por una Firma
Lider, y un gran numero de potenciales proveedores que se
distribuyen en los distintos pasos del proceso productivo

 Estafirmalider es la que se encarga de crear y mantener la
red, y generalmente es la que mantiene los derechos de
propiedad intelectual (diseno, marca) y el control del
mercadeo. Los proveedores se encargan del abastecimiento

%,@fﬂgabricacién de componentes, asi como del montaje.
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Cadenas de Valor Global: Ejemplo

USA

D s, ‘ Paises en los que se producen partes
Spoeen o para un lector de disco duro
ensamblado en Tailandia

o
Head

S )—/'/?
—
PCBA, Carriage
[{GA,B?sc,Head T
Subpention ,:\i Cover, Disk, Screw,
S R ., To
Thai %‘g .,T - Cﬁ@,ﬁc}; Pplatc . . .
(s:ma’f“’dkg?rgﬁ, Pt o Gos Taneleme Las empresas multinacionales ubican
arriage, Flex Cable, a) i: .
Fivor. Seal. VM = L cada segmento del proceso productivo
e e en aquel pais donde les resulta mas
P as - es - - 7 -
ﬂ Dammping Piae, conveniente, en funcién de diversas
| Ceil Support,
Malaysia ¥ t PCBA

Base, Pivot, Spacer,
VCM, Base Card, Top

variables (costo mano de obra,

Clamp, Didk tributacion, incentivos fiscales, marco
% (td/"/f regulatorio, distancia, logistica,
Singapore N

Cover Sexew. 5 — % capacidades tecnoldgicas locales, etc.)
disc Suspension, VCM,
PCBA

Source: Baldwin (2008} based on data adapted from Hiratsuka (2005).
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Comercio de Tareas

 El concepto clave detras de GVCs es el "comercio de tareas".

« Enlugar de especializarse en la produccidon de un producto terminado
como un reloj o una camisa, las empresas (y los paises) pueden
especializarse en actividades mucho mas acotadas, como la produccién
de un componente particular, o un montaje, o un servicio como
investigacion y desarrollo, disefio o comercializacion.

« Como vimos en el modelo anterior la ventaja comparativa todavia puede
impulsar el comercio dentro de las CGV, con ganancias economicas
mayores.

« Pero ¢como enfrentar el hecho de que entrar en una GVC lleva a algunos
paises a especializarse en tareas de alto valor agregado (como el disefno),
mientras que otros se especializan en tareas de bajo valor agregado
(como el montaje)?

— El valor agregado sigue un patrén en forma de U en muchas GVC: alta
en los dos extremos del proceso de produccion, la mas baja en el
medio.




Valor Agregado y CGVs

The smiling curve

Value distribution along the global value chain

Value +
added

~ Production Value chain in the 1970s
»  Value chain activities
Preproduction Production Post-production
intangible tangblke activities intangblke

Source: “Interconnected Economies Benefiting from Global Value Chains®, OECD 2013.




Ganancias paratodos los
Involucrados en la CGV

La especializacion con diferentes niveles en el valor
agregado NO afecta las potenciales ganancias por el
comercio.

En nuestro modelo de ventajas comparativas basicas, un
pais puede seguir beneficiandose del comercio aunque sea
menos productivo que otro pais en todos los sectores.

— Larazon es que la ventaja comparativa es un concepto relativo
relacionado con los costos de oportunidad que cada pais tiene
en ese instante

Por tanto la especializacion en actividades de bajo valor
agregado no implica una pérdida para esos paises de hecho
estan mejor que si no formaran parte de la CGV.




La irrupcion de las cadenas de valor hace
necesario contabilizar el comercio de otra
manera

« Mayor importancia del comercio de bienes intermedios

« Contabilizacion hoy es sobre valor bruto, asignandole
todo el valor de un producto exportado al pais desde el
cual se lo exporto a su destino final

« Pero hoy gran parte del valor es agregado en otros paises

« Contabilizacién sobre valor bruto implica un “doble (o
multiple) conteo” del VA en cada pais que participa en la
cadenay lleva a conclusiones erroneas sobre superavits y
déficits entre paises

« Ej.: El déficit comercial real de EE.UU. con China es
mucho menor que el gue entregan las estadisticas, porque
gran parte del valor de las exportaciones chinas a EE.UU.

{7y fueincorporado en terceros paises (incluido el propio
Y% EEUU)
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Valor bruto vs Valor agregado: Un ejemplo

Estados Unidos: Balance comercial en iPhones con China en
2009
(En millones de délares)

mundo

Medida 0 -1.901,2
tradicional 1.901,2

Medida -73,5 -684,8 -259,4 -340,7 -542.,8 -1.901.2
segun valor

agregado

Fuente: S. Miroudot, Global Forum on Trade Statistics, abril de
2010.




El impacto de las CGVs cambia el
patron de comercio. Ejemplo Asia

» >

15%-20% ' 20% - 15%-20% 20% -

Notes: EU7 s Belgium, Germany, France. ltaly, Netheriands, Spain and United Kingdom. Each amrow indicates that o
pariner’s share of a country’s foial exports is greater than 15%.

(@‘@/ Source: Yamano, Meng, y Fukasaku (2011)
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Concretamente, ¢qué tipo de beneficios econdmicos pueden
ofrecer las tareas de bajo valor agregado en un pais pobre?

— Las actividades de bajo valor agregado, como el ensamblado,
suelen requerir muchos insumos extranjeros, pero hay
evidencia que el valor agregado interno y externo son
complementarios: por tanto la apertura al comercio permite un
crecimiento sectorial mas rapido que de otra manera.

Sin embargo, pasar a actividades de mayor valor agregado
es un objetivo importante a medio plazo.

— Actividades como la investigacion y el desarrollo tienen

implicancias econdmicas que pueden aportar a un crecimiento
mas rapido a largo plazo.

— Asumiendo que hay una base de capital humano suficiente-por
lo que la educacion es unainversion mas vital que nunca para

los paises en desarrollo. El participar en una CGV mejora las
condiciones del mercado laboral.



Beneficios de la CGV

 El concepto de ventaja comparativa sigue siendo
poderoso para explicar el fendmeno de las CGV.

A pesar de que la naturaleza del comercio esta
cambiando, todavia existe |la posibilidad de que
los paises de todos los niveles de ingresos
obtengan ganancias economicas significativas.

« Las CGV también plantean problemas de
sostenibilidad social y ambiental que se deben

?ﬁomar en cuenta.
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Factores que afectan la
Competitividad de las CGV

« Factores Naturales
— Ubicacion Geografica
— Dotacion de recursos naturales
— Tamano de la Economia
« Otros factores que pueden afectarse con politicas
publicas
— Infraestructura,
— Capacitacion de la fuerza laboral,
— Barreras al Comercio y la Inversion
— Procedimientos en frontera

— Estabilidad macroeconomica, acceso financiamiento y
facilidad para emprender

Capacidad de absorcion tecnologica
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